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Verringerung des Working Capital mit bizNostics®

Das Projekt Der Kunde
Aufgabe Marktfiinrer Medizintechnik

Das internationale Wachstum des Auftraggebers sollte aus » Deutsche Tochtergesellschaft eines international

dem operativen Betrieb finanziert werden. Ziel des Projektes fuhrenden Konzerns der Medizin- und Sicherheits-

war die Identifizierung von Moglichkeiten zur Verringerung technologie

des Working Capital « rund 10.000 Mitarbeiter in weltweit mehr als 40

Vertriebs- und Servicegesellschaften und Vertretungen

Methode in rund 190 Landern

Anpassung des vordefinierten KPI-Pakets "Working Capital”

Fokussierung auf die kreditorischen und debitorischen
Bestell- und Rechnungsprozesse und Materialdisposition F W r
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Tool-basierte Erhebung relevanter Transaktionsdaten ey [T 2 N <\ . ’ : <)
Tool-basierte Diagnose der Prozessperformance V = ‘ Mb;:_J: . 5,2‘34
Defizite in der Handhabung von Zahlungszielen
Verbesserungspotenziale auf Ebene der
Rechnungserstellungs- und Prifungsprozesse » Mit entero bizNostics konnte in kurzer Zeit
Erfolg ein Kennzahlensystem realisiert werden,

das exakt auf den Informationsbedarf des

Umsetzung des empfohlenen Massnahmen-Portfolios: ) )
Auftraggebers zugeschnitten ist.”

Verringerung des Working Capital um tber 5%
allein 5,3 Mio. Euro Zinsersparnisse
Beauftragung weiterer Diagnosen fiir drei Auslandstdchter
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